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+130
Empresas 
Asociadas

+15.000
Puestos de

trabajo

+5.000
Millones de Euros

de negocio

SERVICIOS

¿QUIÉNES SOMOS?

La Misión de AFEB es aportar valor a sus asociados facilitando relaciones y conocimientos para tomar mejores decisiones en el 
sector del bricolaje, la ferretería y afines.

AFEB organiza una intensa agenda de eventos y actividades durante todo el año para potenciar el sector y las marcas de sus asociados.

PRESENTACIÓN AFEB

SINERGIAS

• Grupos de Trabajo
• Acciones de co-branding
• Potenciación de marcas
• Club export
• Código de Buenas Prácticas  
  con la Distribución

CONOCIMIENTO DEL 
SECTOR

• Informes de Evolución de Ventas
• Informes de Situación de Mercado
• Informes de Percepción Económica
• Informe de Coyuntura Exportación
• Estudio Mundial y Europeo de DIY
• Estudios de Categorías del Sector
• Información de la Distribución (Mapa)
• Novedades Legislativas
• Resumen de Prensa

ECONOMÍAS 
DE ESCALA

• Participación agrupada en ferias
• Participación en tenders
• Proveedores de servicios recomendados (PSR)
• Formaciones bonificadas

DESARROLLO DE EMPRESA /
VISIÓN DE FUTURO

• Webinars
• Foros internos
• Acciones de lobby
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SOCIOS AFEB POR LOCALIZACIÓN

EVOLUCIÓN DE SOCIOS (2022)

SOCIOS AFEB POR TAMAÑO

GRADO DE PARTICIPACIÓN DE LOS SOCIOS 
EN LAS ACTIVIDADES AFEB

NÚMERO DE EMPRESAS AFEB POR CATEGORÍAS

Cataluña
57

Madrid
24

Castilla
La Mancha

3

Castilla
y León

1

País
Vasco

 15

Galicia
2

Asturias
3

Navarra
2

La Rioja
1

Aragón
 4

Levante
21

Portugal
2

Ferretería
42

Jardín
37

Construcción
34

Madera
8

Pintura
38

* El número indica el número de asociados en cada categoría. Algunos asociados constan en más de una categoría. 

Grande: +250 trabajadores; +50 millones €

Mediana: <250 trabajadores; <50 millones € 

Grande 

Mediana 

Pequeña 

Micro 

Decoración
14

Baño y fontanería
16

Electricidad
15

Cocina
 12

Climatización
 14

Más de 10 

Entre 5 y 10 

Entre 1 y 5 

No ha participado 

Herramientas
37

Mobiliario y Diseño
13

* Número de actividades en que han participado los socios   
   con más de un año de antigüedad.

16 nuevos socios en el 2022

NUESTROS SOCIOS

135

18
33

40
50 54

78
82

110

127

Pequeña: <50 trabajadores; 10 millones €

Micro: <10 trabajadores; <2 millones €
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EMPRESAS ASOCIADAS

1.	 ABUS IBERICA, S.L.U

2.	 AC MARCA ADHESIVES S.L.

3.	 AGHASA TURIS,S.A

4.	 AKZO NOBEL COATINGS,S.L.

5.	 ALTADEX, S.A.

6.	 ALYCO TOOLS, S.A

7.	 AMIG AMILIBIA Y DE LA 
IGLESIA, S.A.

8.	 ARREGUI BUZONES Y 
SISTEMAS DE SEGURIDAD, 
S.L.

9.	 ASLAK MACHINER & TOOLS 
S.L.

10.	 ASTIGARRAGA KIT LINE, SL

11.	 BANDALUX INDUSTRIAL, 
S.A.

12.	 BARBOSA S.L.U

13.	 BELLOTA 
HERRAMIENTAS,SLU

14.	 BOSTIK,S.A.

15.	 BRALO, SA

16.	 BRINOX,SA

17.	 BSH ELECTRODOMÉSTICOS 
ESPAÑA, S.A.

18.	 BTV, S.L

19.	 BUSINESS KEY, S.L. 

20.	 CAÑIZOS FAURA, S.L

21.	 CARLOS GROLLO S.A

22.	 CATRAL GARDEN & HOME 
DEPOT.S.A.

23.	 CAUDAL SISTEMAS DE 
RIEGO S.L.

24.	 CERAMICA COLLET S.A

25.	 CINTACOR, S.A.

26.	 CIRET IBERIA, S.L.U.

27.	 COMPO IBERIA, SL

28.	 CORTAG EUROPE SLU

29.	 CPP CHEMICAL GROUP, S.L

30.	 CRC INDUSTRIES IBERIA, 
S.L.U

31.	 CRISTALRECORD S.L.U.

32.	 CROMOLOGY, SL

33.	 CUNCIAL, S.A.

34.	 DANOSA - DERIVADOS 
ASFALTICOS 
NORMALIZADOS,S.A.

35.	 DELI HOME IBERIA, SLU

36.	 DINTEX - ASTURDINTEX 
COMERCIAL,SL

37.	 DOM-MCM S.A. U.

38.	 EURO TRADE FLOORING S.L

39.	 EUROFRED S.A.

40.	 EUROPEAN AEROSOLS S.A.

41.	 FAC SEGURIDAD, S.A.

42.	 FESTOOL SPAIN, S.L.U.

43.	 FISKARS GROUP S.A

44.	 FITT ESPAÑA 
PORTUGAL,S.A.U.

45.	 FONT DESIGN GROUP SL

46.	 FOREST-STYLE IBÉRICA, SL

47.	 GENERAL DE MEDICION S.L.

48.	 GOIZPER S. COOP.

49.	 GROHE ESPAÑA, SA

50.	 GRUPODESA FASTENERS, 
SAU

51.	 GYS IBÉRICA 1964, SL

52.	 HENKEL IBÉRICA, S.A.

53.	 HERRAMIENTAS IRIDOI SL

54.	 HG SPAIN,SL

55.	 HILTI ESPAÑOLA S.A.

56.	 HOZELOCK-EXEL S.A.A

57.	 HUSQVARNA ESPAÑA, S.A.

58.	 IFAM SEGURIDAD,S.L.U

59.	 IMCOINSA 1985 SL

60.	 IMPREX EUROPE,SL

61.	 INDEX / TÉCNICAS 
EXPANSIVAS S.L

62.	 INDUSTRIAS TAYG, SLU

63.	 INDUSTRIAS TITAN S.A.U

64.	 INOFIX / SAINT GENIS, S.A.

65.	 INTERMAS NETS,S.A

66.	 ITW DUO FAST DE ESPAÑA 
SLU

67.	 IZAR CUTTING TOOLS,S.A.L.

68.	 JOTUN IBERICA,SA

69.	 KÄRCHER,S.A

70.	 KOVYX OUTDOOR,S.L.

71.	 KRIMELTE IBERIA,SA

72.	 LABORATORIOS ECONOVAR 
SL

73.	 LABORATORIOS RAYT, 
S.A.U.

74.	 LEDS C4VS.A

75.	 LEGRAND GROUP ESPAÑA, 
S.L.

76.	 LEMAN HERR & MAQ S.L

77.	 MAKITA, S.A.

78.	 MANUFACTURES GRE,SA

79.	 MEDITERRÁNEA DE 
PRODUCTOS DE LIMPIEZA, 
SRL

80.	 METALTEX IBERIA,SL

81.	 MGL EUMAN, S.L

82.	 MIARCO,SL

83.	 MICEL-VEGA,SL

84.	 MONTANA COLORS S.L

85.	 MOREDA RIVIERE 
TREFILERÍAS S.A

86.	 NEWGARDEN SPAIN, S.L.

87.	 NMC IBERICA,SLU

88.	 NORMA GROUP SE

89.	 NOVASOL SPRAY, S.A.

90.	 PACAL SHOES S.L.

91.	 PAPELERA DEL NERVIÓN, 
S.A.

92.	 PENTRILO,S.L.

93.	 PINTURAS MONTÓ, S.A.U.

94.	 PECOL SISTEMAS DE 
FIXAÇÃO S.A.

95.	 PLÁSTICOS TATAY, S.A.

96.	 PRODUCTOS FLOWER, S. A

97.	 PRODUCTOS IMEDIO S.A.

98.	 QS ADHESIVES & 
SEALANTS S.L.

99.	 QUIADSA (INDUSTRIAS 
QUIMICAS DEL 
ADHESIVO,S.A.)

100.	REMACHES TUDELA, S.L.

101.	REUNION INDUSTRIAL,SLU

102.	REVEX SAS 

103.	ROLSER,SA

104.	ROMBULL RONETS,SL

105.	RUBI / GERMANS BOADA 
S,A

106.	RUEDAS ALEX,SLU

107.	 RULO PLUMA, S.A.

108.	SAINT -GOBAIN WEBER 
CEMARKSA S.A

109.	SAINT GOBAIN ABRASIVOS 
S.A

110.	SBM LIFE SCIENCE, S.L.

111.	 SCHNEIDER ELECTRIC S.A.

112.	 SELENA IBERIA. S.L.U.

113.	SEMILLAS FITO,SAU

114.	 SIKA, S.A.

115.	 SIMÓN BRICO, S.L.

116.	SIMON RACK - 
ESTANTERIAS SIMON S.L

117.	 SIPCAM JARDIN SL

118.	SNA EUROPE INDUSTRIES 
IBERIA-BAHCO

119.	 SOMFY ESPAÑA SAU

120.	SOUDAL QUIMICA, S.L.

121.	SPAX TORNILLERIA, SAU

122.	STANLEY BLACK DECKER 
IBERICA,SLU

123.	STAYER IBÉRICA S.A.

124.	SUCITESA S.L

125.	TALENS ESPAÑA, S.A. 
(ROYAL TALENS)

126.	TESA ASSA ABLOY, 
TALLERES DE ESCORIAZA 
S.A

127.	 TESA TAPE, S.A.

128.	UNECOL ADHESIVE IDEAS 
SL

129.	V33 ESPAÑA,SA

130.	VALVULAS ARCO,SL

131.	VARO IBÉRICA BRICOLAGE, 
S.L.

132.	VMD ESPAÑA AEROSOL 
TECHNOLOGT,SL

133.	WD-40 COMPANY, LTD

134.	WENKO HISPANIA,SL

135.	WOLFCRAFT ESPAÑA, S.L.
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NUESTRAS MARCAS
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JUNTA DIRECTIVA 

De izquierda a derecha: Carlos del Piñal, Carlos Martín, Olga Fuertes, Juan Pedro Resino, Joaquín García, Marta Omedes, Íñigo García y César Navarro.

PRESIDENTE

VICEPRESIDENTA

TESORERO

VOCALES

SECRETARIA GENERAL

Joaquín García

Olga Fuertes 

Carlos del Piñal

Íñigo García

Carlos Martín

César Navarro

Juan Pedro Resino

Marta Omedes

Representación AFEB

Internacionalización

Conocimiento del Sector

Potenciación de marcas 

Digitalización

Relaciones Exteriores

Formación y Grupos de Trabajo

Secretaría General AFEB

staff ejecutivo

Arriba de izquierda a derecha: Marta Omedes, Alejandro Casero, Pedro Palay, Silvia Pla y Jesús Poza.
Abajo de izquierda a derecha: Libertad Cardona, Maite Francino, Mari Carmen Vílchez y Marta Viñas. 

GERENCIA

STAFF

Marta Omedes

Alejandro Casero

Pedro Palay

Silvia Pla

Jesús Poza

Libertad Cardona 

Maite Francino

Mari Carmen Vílchez 

Marta Viñas

Dirección General

Coordinador contenidos digitales AFEB

Responsable del área jurídica 

Directora proyecto MHM 

Director Club Export AFEB

Digital

Eventos y Formación

Contabilidad

Club Export y Administración
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CONOCIMIENTO DEL SECTOR

Como cada año, AFEB ha facilitado a sus asociados, los Informes 
Trimestrales de Evolución de Ventas, que recogen la evolución de 
ventas de los fabricantes en el canal especializado, generalista, 
tradicional, online, profesional y exportación, habiendo también 
informado este año de la Tendencia interanual (TAM). 

AFEB ha elaborado este año cuatro Informes de Situación de 
Mercado, gracias a la información recogida en las encuestas 
realizadas a las empresas asociadas sobre las temáticas de 
máxima actualidad e interés, como pueden ser los aumentos 
y disminuciones de ventas en cada canal, evolución de las 
exportaciones, roturas de stocks, incidencias de pago, crisis 
de fletes y materias primas, previsiones de ventas etc.

Con el objetivo de analizar la percepción de las empresas del 
sector del metal sobre la coyuntura económica del sector y 
perspectivas de futuro, este año se han llevado a cabo informes 
trimestrales realizados en base a las encuestas realizadas por 
Confemetal a sus 74 asociaciones miembros, que representan 
en conjunto 220.000 empresas, entre las que se encuentran 
las de AFEB.

INFORMES TRIMESTRALES DE EVOLUCIÓN DE VENTAS

Informes de Situación de Mercado

INFORMES DE PERCEPCIÓN ECONÓMICA

 Exclusivo y gratuito para los socios de AFEB

 Exclusivo y gratuito para los socios de AFEB

78 empresas de AFEB han colaborado con estas encuestas

96 empresas de AFEB han colaborado con estas encuestas

 Exclusivo y gratuito para los socios de AFEB

DATOS

Como cada año, AFEB ha proporcionado a sus asociados, los 
Informes trimestrales de coyuntura exportación elaborados por 
el Ministerio de Industria, Comercio y Turismo que describen 
la situación de la exportación en los diferentes mercados 
internacionales.

INFORMES DE COYUNTURA EXPORTACIÓN

 Exclusivo y gratuito para los socios de AFEB

MEMORIA 2022
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ESTUDIO DEL USUARIO, EL COMPRADOR Y LA 
SALUD DE LAS MARCAS

PRINCIPALES ÁREAS DE MEJORA EN EL 
MARKETING ESTRATÉGICO

AFEB, con la ayuda de AGD Marketing Consulting, ha lanzado 
el primer Estudio del Usuario, el Comprador y la Salud de las 
Marcas, centrado en una categoría concreta y al alcance de 
las PYMES. Este año la Categoría examinada ha sido la de 
Adhesivos, pero se ampliará a otras categorías los próximos 
años.

La practica totalidad de empresas que han comprado este 
Estudio, afirman que recomendarían su compra a otras 
empresas del sector.

AGD Marketing Consulting, (Proveedor de Servicios 
Recomendado por AFEB), ha elaborado y facilitado a los 
socios de AFEB, este estudio que ofrece una visión global de 
las áreas de mayor potencial de desarrollo de las empresas del 
sector en el ámbito del marketing estratégico.

Precio socios AFEB: 3.900,-€ + IVA / No socios AFEB: 4.900,-€ + IVA

Precio socios AFEB: 130,-€ + IVA / No socios AFEB: 390,-€ + IVA

Precio socios AFEB: 490,-€ + IVA / No socios AFEB: 1,470,-€ + IVA

Estudio gratuito y exclusivo para socios de AFEB

HIMA, en colaboración con AFEB y el resto de las asociaciones 
europeas pertenecientes a la Federación, ha elaborado y facilitado 
a los socios de AFEB, el “Stadistics Home Europe Improvement 
Retail Europe 2022”, estudio que proporciona cifras actuales, 
estadísticas y análisis sobre el sector del bricolaje en Europa.

HIMA, en colaboración con AFEB y el resto de las asociaciones 
europeas pertenecientes a la Federación, ha elaborado y facilitado 
a los socios de AFEB, el “DIY Retailers Worldwide”, estudio que 
contiene información detallada de los 455 DIY retailers mundiales, 
con los datos de contacto y del negocio de cada país.

STADISTICS HOME IMPROVEMENT RETAIL EUROPE 
2022-HIMA

DIY RETAILERS WORLDWIDE - HIMA

ESTUDIOS
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ENCUENTRO CON COFERDROZA

ENCUENTRO CON EHLIS

NOVEDADES LEGISLATIVAS

RESUMEN DE PRENSA

ENCUENTRO CON BIGMAT

El primer encuentro con la distribución del año se llevó a 
cabo con Coferdroza, distribuidor de productos de ferretería y 
bricolaje, en El Cachirulo de Zaragoza. Los asistentes atendieron 
presentaciones sobre el Grupo y otros temas de interés sectorial y 
terminó con un almuerzo de networking gentilieza de Coferdroza.

Este encuentro con Ehlis, distribuidor de productos de 
ferretería, bricolaje, menaje y jardinería, se llevó a cabo en sus 
instalaciones de Sant Andreu de la Barca, donde los asociados 
de AFEB pudieron conocer el Espacio360 de Cadena88 y asistir 
a las presentaciones que hicieron sus principales directivos 
para desvelar cuestiones de interés de los asistentes, como 
los resultados de los proyectos Retail Digital o los efectos de 
la adquisición de Cecofersa.
 
Como en los casos anteriores, el encuentro culminó con un 
almuerzo networking, gentileza del distribuidor.

Como en años precedentes, AFEB ha informado a sus 
asociados de las novedades legales más significativas que 
han afectado a las empresas en general y a las del sector en 
particular (Ley de Presupuestos; Ley de Residuos; Reforma 
Laboral, Ley de Plásticos etc.).

AFEB ha enviado diariamente a los socios una selección de 
noticias de contenido económico, laboral, político o fiscal, 
que ha considerado de interés para las empresas asociadas.

El encuentro con BigMat, tienda profesional de la construcción, se 
realizó en La Plataforma de la Construcción de Getafe (Madrid), 
donde se llevaron a cabo diferentes presentaciones por parte del 
Comité Directivo de BigMat., que expusieron datos relacionados 
con la nueva Plataforma; Política Operativa y Comercial de BigMat 
o el proyecto BigMat City, entre otros.
El evento finalizó con almuerzo de networking, gentileza de 
Bigmat.

INFORMACIÓN DE LA DISTRIBUCIÓN

OTRA INFORMACIÓN DE INTERÉS

47

64

47

44

58

Exclusivo para los socios de AFEB suscritos a este servicio que 
es gratuito

Exclusivo para los socios de AFEB suscritos a este servicio que 
es gratuito

LEYENDA

EMPRESASVALORACIÓN

PERSONAS
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Grupo de Trabajo Digital Business to 
Consumer B2C

Grupo de Trabajo KAM 

Grupo de Trabajo Logística y Supply Chain

21

9
El grupo de trabajo sobre B2C, que fue liderado por Ignacio 
García, Digital Manager de Wolfcraft, trató temas como el 
marketing en distribuidores, las plataformas digitales o la 
conversión y las ventas, entre otros.

Los grupos de trabajo sobre KAM; que fueron liderados por Albert 
Grifol (Key Account Manager en Husqvarna) y por Amaia Ibáñez 
(Sales Manager de Arregui) pusieron de relieve algunos temas 
de especial actualidad, como la concentración en el sector o los 
nuevos marketplace.

El grupo de trabajo sobre Logística Digital, liderado por Javier 
Botello, -responsable de Transformación Digital de Aghasa Turis- 
trató temas relacionados con la cadena de suministros y las 
devoluciones y el incremento de los precios, entre otros.

Este grupo de trabajo, liderado por Nacho Vega, Director General 
de Micel, abordó temas como las subidas de precios, la pérdida 
de ventas, las roturas de stock, las producciones de China o las 
medidas de conciliación y salarios, entre otros temas de interés.

Estos Grupos de Trabajo fueron liderados por Javier Botello 
(responsable de Transformación Digital de Aghasa Turis) y 
Juan Pedro Resino (Country Manager de España y Portugal 
en Wolfcraft), que trataron los distintos modelos de negocio 
de los distribuidores, la concentración de negocio y el 
marketplace, entre otros temas de máxima actualidad.

Los dos grupos de trabajo de Dirección Comercial; liderados por 
Josep Tomás (responsable de ventas de Inofix) y Augusto Arquer 
(Director de Ventas de WD-40), pusieron el foco en el debate 
sobre la situación de mercado y la eficiencia de las organizaciones 
comerciales, poniendo de relieve que el consumo se ha desviado 
este año hacia el ocio, la restauración y los viajes.

Grupo de Trabajo Dirección General 
y Financiera

11

8

21

18

Grupo de Trabajo Business to Business B2B

Grupo de Trabajo Dirección Comercial

GRUPOS DE TRABAJO

SINERGIAS
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En los grupos de trabajo sobre Trade Marketing se abordaron 
temas relacionados con las nuevas soluciones de comunicación 
para el punto de venta y su vinculación comercial. Estos grupos 
de trabajo fueron liderados por Francisco Ortega (Director de 
Marketing de WD-40) y por Caterina Mosquera (Directora de 
Marketing de Imprex Europe). 

El Club Export de AFEB, que tiene como objetivo fomentar la 
exportación mediante la colaboración y networking entre sus 
miembros y un coaching y acompañamiento activo por parte 
de expertos seleccionados por AFEB, sigue su progresión 
ascendente y ya son 23 los socios que se han sumado a este 
selecto grupo exportador. 
Durante el 2022 se han abordado los mercados de Marruecos, 
África, Latinoamérica, Andorra, Ucrania y Canadá y se han 
celebrado reuniones con expertos internacionales de cada 
país.
Especial mención merecen los diferentes encuentros 
realizados con algunos de los principales retailers del sector, 
como SODIMAC y LOWE’S.

Este año hemos iniciado un nuevo servicio que tiene por 
objetivo facilitar las relaciones de co-branding entre los 
asociados. Esta acción es bianual y se lanza a través de un 
formulario donde los socios pueden indicar con qué empresas 
les gustaría hacer alguna colaboración y su tipología.

Grupo de Trabajo Trade Marketing

Facilitador de co-branding

10

23

16

Exclusivo socios AFEB: 100,-€ + IVA

Exclusivo y gratuito para socios de AFEB

Exclusivo para socios. Cuota anual: 1.500,-€ + IVA

Exclusivo socios AFEB. Precio 4 tutoriales: 1.800,-€ + IVA /
8 tutoriales: 2.600,-€ + IVA

ACCIONES DE CO-BRANDING

CLUB EXPORT

POTENCIACIÓN DE MARCAS

MI HOGAR MEJOR - MHM
Este año ha tenido lugar la quinta edición del proyecto Mi Hogar 
Mejor (MHM) de AFEB para promocionar las marcas de los 
asociados con la ayuda de los influencers más TOP del sector. 
Estos han sido los datos principales del proyecto: 

- Más de 300 proyectos DIY con 20 influencers top en DIY
- 20 influencers TOP sector DIY
- 20M+ views en Youtube
- 800K+ Likes
- 60K+ Comments

27

www.mihogarmejor.com
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Para hacer frente a las subidas del precio de la electricidad, 
AFEB ha seguido trabajando con el  Grupoae2000, (Proveedor 
de Servicios Recomendado -PSR-) para conseguir los mejores 
acuerdos para sus asociados, consiguiendo este año firmar 
cuatro contratos de Baja Tensión con Asociados de AFEB, que 
les ha supuesto conseguir una exención de pago del nuevo 
concepto “Tope de Gas”, por lo que han logrado ahorrar 
casi un 50% respecto a una factura que podría considerarse 
“normal”.

Participación en Tenders

EL RINCÓN DEL BRICOLAJE (ERDB)

Packs de publicidad en habitissimo

Participación en Ferias

Como cada año, los socios han tenido acceso gratuito a El Rincón 
del Bricolaje, el canal de Youtube donde los socios de AFEB pueden 
subir mensualmente sus contenidos audiovisuales, además de los 
pines de sus productos, en Pinterest.

Visualizaciones 6,8M        Suscriptores 20.400
Pinterest: +10.000 visitas al mes

Con el objetivo de potenciar las marcas de las empresas 
asociadas, los asociados de AFEB disponen de condiciones 
preferentes en los paquetes publicitarios de habitíssimo.

Los socios de AFEB tuvieron la oportunidad de exponer en 
Eurobrico a un precio bonificado y tuvieron el Stand de AFEB 
a su disposición para sus reuniones privadas.

www.elrincondelbricolaje.com

 1

34

  4

Exclusivo y gratuito para socios de AFEB

Exclusivo socios AFEB. Pack PRO: 2.000,-€ + IVA /
Pack usuario final: 2.500,-€ + IVA

Conscientes de la importancia y complejidad que tienen 
nuestras empresas para la obtención de ayudas, este año 
AFEB ha proporcionado a sus asociados el Observatorio de 
Ayudas a las Empresas, un estudio elaborado por Koantec 
que contiene el conjunto de ayudas de las que se han podido 
beneficiar las empresas durante este año 2022, procedentes 
de los Fondos Next Generation y ayudas de la Administración 
Central y Autonómicas.

Observatorio de ayudas a las empresas 

Exclusivo y gratuito para socios de AFEB

ECONOMÍAS DE ESCALA

21

Exclusivo y gratuito para socios de AFEB

Exclusivo y gratuito para socios de AFEB
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Gestión de Procesos y Proyectos con Kanban

Nuevas funciones de la app “sell-out” de 
Leroy Merlin

Portal de Proveedores Leroy Merlin

Las 5 Claves para conseguir Talento

Berriprocess Agility ofreció un webinar sobre la gestión ágil 
de proyectos y procesos con la plataforma Kanban.

Innoscape, aplicación de eficiencia comercial para las 
marcas en el punto de venta, ofreció una formación sobre las 
diferentes novedades del portal de proveedores de ADEO.

Daterium System ofreció durante el 2022, un total de 6 sesiones 
formativas sobre el Portal de Proveedores de Leroy Merlin. En 
estas sesiones se abordaron temas como la visualización de los 
datos de sell-out, las visitas por tienda y las claves para mejorar 
las ventas.

Person CG, ofreció un webinar para explicar las 5 claves para 
conseguir talento en las empresas, optimizando el proceso de 
búsqueda de talento.
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WEBINARS

Exclusivo y gratuito para socios de AFEB

Exclusivo y gratuito para socios de AFEB

Exclusivo y gratuito para socios de AFEB

Exclusivo y gratuito para socios de AFEB

Afectaciones de la Ley de Residuos

Evaluación Skore del programa 
Pricing

Retrasos Marítimos: No más multas, 
soluciones

Datos de las ventas en Amazon por 
sectores 

Ecoembes impartió un webinar informativo sobre la nueva 
Ley de Residuos, que incluye importantes novedades y 
obligaciones para las empresas, como pueden ser las medidas 
de prevención, objetivos de reutilización y reciclado, etc.

Simon & Kucher lanzó un ejercicio “skore”, para evaluarla 
estrategia de crecimiento de las empresas participantes.

Global Candance, empresa tecnológica creadora de una 
plataforma que unifica varios procesos operativos, ofreció 
un webinar sobre la problemática de los retrasos marítimos y 
posibles soluciones para evitar la imposición de multas.

Brainy Commerce, consultora de data e insights de mercado, 
llevó a cabo un webinar sobre los datos de las ventas en 
Amazon por sectores o pasillos y las claves para impulsar las 
ventas en el Marketplace.

20

25
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30

Exclusivo y gratuito para socios de AFEB

Exclusivo y gratuito para socios de AFEB

Exclusivo y gratuito para socios de AFEB

Exclusivo y gratuito para los socios de AFEB

DESARROLLO DE EMPRESA / VISIÓN DE FUTURO
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Observatorio de Ayudas a las Empresas 
Asociadas

Seminario Portal Leroy Merlin

Píldoras formativas AGD Marketing 
Consulting

Koantec, ofreció un webinar informativo sobre qué pasos debían 
realizar las empresas para obtener cualquiera de las ayudas que 
constan en el Observatorio de Ayudas a las Empresas Asociadas y 
muy concretamente las del Kit Digital de Fondos Next Generation.

Este seminario de Innoscape sirvió para profundizar sobre cómo 
difundir los datos de Leroy Merlin Portal, mejorar la interacción 
con el punto de venta y aumentar la eficiencia de los equipos de 
venta y KAM.

AGD Marketing Consulting, consultora de marketing estratégico, 
organizó una serie de píldoras formativas con el objetivo de 
ayudar a las empresas asociadas a adoptar un enfoque orientado 
al mercado como vía de crecimiento sostenible.

18

16

61

Exclusivo y gratuito para socios de AFEB

Exclusivo y gratuito para socios de AFEB

Exclusivo y gratuito para socios de AFEB

AFEB’s Supplier Week

Por segundo año consecutivo, hemos celebrado la AFEB’s 
Supplier Week , una semana en que los Proveedores de 
Servicios Recomendados por AFEB,  han ofrecido los 
siguientes webinars a las empresas asociadas:

- Cómo potenciar tu marca en el comercio electrónico y canales  
  digitales (AECOC)

- Píldora formativa 3 de AGD

- Solución DACHSER DIY Logistics

- Marketing exitoso en Ferretería y Bricolaje: ejemplos de éxito

- Retail Execution (Innoscape)

- La nueva era del comercio everywhere (Netrivals y Lengow)

- Descubre el nuevo online market (Nexmart)

- El caso de éxito de Titanlux (Sales Layer)

- Garantiza la fiabilidad de tu información de producto (Telematel)

75 97

Presentación del Programa Gestión de 
Categorías
Kantar Consulting dio a conocer su programa sobre “La 
tercera revolución en las relaciones Cliente-Fabricante, que 
se proponía realizar durante el año en diferentes sesiones 
formativas.

19

Exclusivo y gratuito para socios de AFEB

Exclusivo y gratuito para socios de AFEB
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Oposición Impuesto a los plásticos 

Adhesión a ARSI

Colaboración con la PMCM

AFEB, junto con las principales organizaciones del país, ha 
hecho un llamamiento al Gobierno para aplazar la entrada en 
vigor de este impuesto hasta que se haya superado el actual 
contexto de encarecimiento de precios y haya una normativa 
más clara que no implique tantas dudas respecto a la correcta 
aplicación de la norma.

AFEB se ha incorporado este año a la Agrupación para la 
Rehabilitación Sostenible de Inmuebles (ARSI), que está 
liderando la gestión de los Fondos Europeos dedicados a 
la rehabilitación sostenible de inmuebles y participará en 
los Grupos de Trabajo que van a iniciarse el próximo año 
para poder incidir en la nueva normativa que regulará la 
rehabilitación de las viviendas sostenibles.

Como en años anteriores, AFEB ha continuado apoyando a 
la Plataforma Multisectorial contra la Morosidad, que tiene 
como principal objetivo promover el cumplimiento de la 
legislación vigente en materia de pagos.

ACCIONES DE LOBBY

Foro de invierno 

Foro de Verano

El Foro de Invierno que, como siempre coincidió con la Asamblea 
General, sirvió para entender un poco mejor hacia dónde va el 
sector, siendo dos de las ponencias más destacadas, el análisis de 
la coyuntura económica del sector y la que ilustró a los asistentes 
sobre la afectación de la guerra de Ucrania en los Mercados 
Energéticos. 

El Foro de Verano por su parte, sirvió para presentar un Estudio 
sobre la Digitalización del Sector y las Principales Claves de la 
Transformación en la Empresa. Además, como siempre, se analizó 
la Economía Sectorial en base a las respuestas a la encuesta que 
contestaron en el mismo Foro, 78 empresas asistentes.

62 112

64 102

FOROS INTERNOS



16
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Editado en 
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AFEB
Sede Barcelona:
Av. Diagonal 477, 12ª B 08036 - Barcelona
Tel: 93 410 23 34

Oficina Madrid:
Príncipe de Vergara 74-5ª planta 28006 - Madrid

CONTACTA 

brico-afeb.com          clubexportafeb.com          mihogarmejor.com

administración@brico-afeb.com @BricoAFEB BricoAFEB

Grupo AFEB El Rincón del Bricolaje El Rincón del Bricolaje

PROVEEDORES DE SERVICIOS RECOMENDADOS POR AFEB

ADMINEX
Soluciones 
globales para el 
outsourcing

adminex.com

AECOC
Intercambio y 
sincronización de 
la información del 
producto

aecoc.es

AMBILAMP
Gestión de residuos

ambilamp.es

AGD Marketing
Consulting
Consultoría de
Marketing Estratégico

agdmarketingconsulting.com

ASESORÍA 
ENERGÉTICA 2000
Gestión energética

ae2mil.com

BRAINY COMMERCE SL
Consultora de data e 
insights de mercado 
para impulsar las 
ventas en Marketplaces

brainycommerce.com

DATERIUM
Plataforma digital 
de catálogos online 
de productos para la 
Ferretería y el Bricolaje

dateriumsystem.com

DACHSER DIY 
Logistics
Partner en transporte y 
logística para el sector 
de Home Improvement

dachser.es/es/diy-
logistics-102

HOWDEN ABACUS
Riesgos y Finanzas

howdeniberia.com

IMPLEMENTA DIY
Redes de venta y 
comercialización

implementadiy.com

LENGOW
Solución de 
automatización 
para e-commerce
lengow.com

INNOSCAPE
« Sell out » en la 
aplicación móvil

innoscape.com

HOUSER & HOUSER
Agencia de Marketing 
Online

houserandhouser.com

TELEMATEL
Optimización de 
Información de Producto 
para un entorno 
Omnicanal

telematel.com

OKTICKET, SL
solución Fintech más 
potente para digitalizar y 
gestionar los gastos de 
viaje profesionales

okticket.es

NEXMART
Soluciones de comercio 
electrónico

nexmart.com

SALES LAYER
Software SaaS para 
la automatización y 
enriquecimiento de información 
de producto (PIM)

saleslayer.com


