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PRESENTACION AFEB

¢QUIENES SOMOS?

160 g X1[I]/| +15.000

SWIEEEERE  illones de Euros Puestos de
Asociadas de negocio trabajo

La Mision de AFEB es aportar valor a sus asociados facilitando relaciones, sinergias y conocimientos para tomar
mejores decisiones en el sector del bricolaje, ferreteria y afines.

AFEB organiza una intensa agenda de eventos y actividades durante todo el afio para potenciar el sector y las marcas de
sus asociados.

@) CONOCIMIENTO DEL SECTOR Ve SINERGIAS

e Informes de Evolucion de Ventas e Grupos de Trabajo

e Informes de Situacion de Mercado ¢ Encuentros con la Distribucion

e Informes de Percepcion Econdmica * Acciones de co-branding

* Informe de Coyuntura Exportacion * Potenciacion de Marcas - Mi Hogar Mejor

e Estudio Mundial y Europeo de DIY » Codigo de Buenas Précticas con la Distribucion

 Mapa de la Distribucion
* Estudios de Categorias del Sector ) .
* Novedades Legislativas VIS"]N DE FUTURU/
e ) DESARROLLD DE EMPRESA

e Foros internos

% ECONOMIRS DE ESCALA « Webinars

* Proveedores de Servicios Recomendados (PSR)

» Otros Colaboradores — Exclusive Benefits NUEVUS SERV":"]S

e Participacion agrupada en ferias mm—— = SE—
e Licitaciones Administracion Publica

e Participacion en tenders - —————
. b e Asesoria en Contratos con la Distribucion
 Formaciones bonificadas

CLUB EXPORT

e Goloquios y Grupos de Trabajo * Informacion detallada de paises
* Networking y Proyectos de Exportacion * Participacion agrupada en ferias
* Formacion y Asesoramiento Internacional * Oportunidades de negocio

* Resumen de Prensa




NUESTROS SOCIOS

SOCI0S AFEB POR TAMAND

m Grande
® Mediana
Pequeia

Micro

Grande: +250 trabajadores; +50 millones € Pequefia: <50 trabajadores; 10 millones €

Mediana: <250 trabajadores; <50 millones € Micro: <10 trabajadores; <2 millones €

SOCI0S AFEB POR LOCALIZACION

Pais
Vasco

Portugal
1

NUMERD DE EMPRESRS AFEB POR CATEGORIAS
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* El nimero indica el nimero de asociados en cada categoria. Algunos asociados constan en mas de una categoria.

EVOLUCION DE SOCIDS 2024
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Socios 2024: 26 nuevos socios
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PARTICIPACION DE LOS SOCIOS EN
LAS ACTIVIDADES 2024
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PSR 2024:
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EMPRESAS ASOCIADAS
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10.

1.

12,
13.
14.
15.
16.
17.
18.
19.
20.
21.
22.
23.
24.
25.
26.
27.
28.

29.
30.
31.
32.
33.
34.
35.
36.
37.
38.
39.
40.

41.

3M ESPANA, S.L.

AC MARCA ADHESIVES S.L.
AGHASA TURIS,S.A

AKZ0 NOBEL COATINGS,S.L.
ALBA RULO SL

ALTADEX, S.A.

ALYCO TOOLS, S.A

AMIG AMILIBIA'Y DE LA
IGLESIA, S.A.

ANDREAS STIHL S.A.
ARISTON IBERICA, SLU

ARREGUI BUZONES Y
SISTEMAS DE SEGURIDAD, S.L.

ASLAK MACHINES & TOOLS S.L.
ASTIGARRAGA KIT LINE, SL
BANDALUX INDUSTRIAL, S.A.
BARBOSA S.L.U

BELLOTA HERRAMIENTAS, SLU
BETA IBERIA, SL

BOSTIK,S.A.

BRALO, SA

BRINOX,SA

BTV,S.L

BUSINESS KEY, S.L.

CANIZOS FAURA, S.L
CARLOS GROLLO S.A
CATRAL GROUP, S.A.
CAUDAL GARDEN

CERAMICA COLLET S.A

CERLAND PENINSULA
IBERICA

CERRADURAS ISEQ IBERICAS.L.
CINTACOR STOR PLANET, S.L.
CIRET IBERIA, S.L.U.
COMERCIAL EINHELL SA
COMPO IBERIA, SL

CORTAG EUROPE SLU

CPP CHEMICAL GROUP, SL
CRC INDUSTRIES IBERIA, S.L.U
CRISTALRECORD S.L.U.
CROMOLOGY, SL

CUNCIAL, S.A.

DANOSA - DERIVADOS
ASFALTICOS
NORMALIZADOS,S.A.

DELI HOME IBERIA, SLU

42.

68.
69.
. HUSQVARNA ESPANA, S.A.
71.
72.
73.
74.

79.
80.
. JOVI, SA

DINTEX - ASTURDINTEX
COMERCIAL,SL

. DOM-MCM S.A.U.

. DRIPALIA, SL

. ESPIROFLEX S.A.

. EURO TRADE FLOORING S.L
. EUROFRED S.A.

. EUROPEAN AEROSOLS S.A.
. FAC SEGURIDAD, S.A.

. FAREN INDUSTRIAS

QUIMICAS, SAU

. FEPRE - FERRETERIAY

PRENSAS, SA

. FESTOOL SPAIN, S.L.U.
. FISKARS
. FITT ESPANA

PORTUGAL,S.A.U.

. FOMINAYA SA
. FONT DESIGN GROUP SL

FORT FENIX, SL

. FUN&GO

. GENEBRE, S.A.

. GENERAL DE MEDICION, S.L.
. GOIZPER S. COOP.

. GORILLA GLUE _GG

BRANDS NETHERLANDS BV

. GROHE ESPANA, S.A.
. GRUPODESA FASTENERS,

S.AU

. HENKEL IBERICA, S.A.
. HERMANOS GRIERA, SL

HG SPAIN, S.L.
HILTI ESPANOLA S.A.
HOZELOCK-EXEL S.A.A

IFAM SEGURIDAD,S.L.U
IMCOINSA 1985 SL
IMPREX EUROPE,SL

INDEX / TECNICAS
EXPANSIVAS S.L

. INDUSTRIAS TAYG, SLU
76.
77.
. ITWESPANA, S.L.U.

[ZAR CUTTING TOOLS, S.A.L.

INOFIX/ SAINT GENIS, S.A.
IREGA, SA

JOTUN IBERICA, S.A.

82. JUBAPPE, SL
83. KARCHER, S.A

84. KNIPEX-WERK C. GUSTAV
PUTSCH KG

85. KOVYX OUTDOOR, S.L.

86. KPS EUMAN, S.L.

87. KWH MIRKA IBERICA, SL

88. LABORATORIOS ECONOVAR SL
89. LABORATORIOS RAYT, S.A.U.
90. LEDSC4

91. LEGRAND GROUP ESPANA, S.L.
92. LEMAN HERR & MAQ, S.L

93. MAKIMPORT SL - WAGNER
94. MAKITA, S.A.

95. MANUFACTURES GRE, S.A.
96. METALTEX IBERIA,S.L.

97. MIARCO, S.L.

98. MICEL-VEGA, S.L.

99. MONTANA COLORS S.L

100. MOREDA RIVIERE
TREFILERIAS, S.A

101. NEUHOFER HOLZ GMBH

102. NEWGARDEN SPAIN, S.L.

103. NMC IBERICA, S.L.U.

104. NORMA GROUP, S.E.

105. NOVASOL SPRAY, S.A.

106. PAPELERA DEL NERVION, S.A.
107. PENTRILO,S.L.

108. PINTURAS MONTO, S.A.U.
109. PLASTICOS TATAY, S.A.

110. PLASVIDAVI INYECCION SL
111. PRAMAC IBERICA, S.A.U

112. PRODUCTOS FLOWER, S.A.
113. PRODUCTOS IMEDIO S.A.

114. PRODUCTOS PROMADE, SA
115. QS ADHESIVES & SEALANTS, SL.

116. QUIADSA (INDUSTRIAS
QUIMICAS DEL
ADHESIVO,S.A)

REMACHES TUDELA, S.L.
REUNION INDUSTRIAL,SLU
REVEX SAS

ROBERT BOSCH ESPANA
ROLSER, S.A.

ROMBULL RONETS, S.L.
RUBI/ GERMANS BOADA, S.A.

17.
118.
119.
120.
121.
122.
123.

124. RUC HOLDING CONMETALL, S.A
125. RUEDAS ALEX, S.L.U.
126. RULO PLUMA, S.A.

127. SAINT -GOBAIN WEBER
CEMARKSA S.A

128. SAINT GOBAIN ABRASIVOS S.A
129. SBM LIFE SCIENCE, S.L.

130. SCHNEIDER ELECTRIC S.A.
131. SCS SENTINEL

132. SELENA IBERIA. S.L.U.

133. SEMILLAS FITO, S.A.U.

134. SIKA, S.A.

135. SIMON BRICO, S.L.

136. SIMON RACK - ESTANTERIAS
SIMON S.L

137. SIPCAM JARDIN, S.L.

138. SNA EUROPE INDUSTRIES
IBERIA-BAHCO

139. SOLTER SOLDADURA, SL

140. SOMFY ESPANA, S.A.U.

141. SOUDAL QUIMICA, S.L.

142. SPAX TORNILLERIA, S.A.U.
143. STANDARD HIDRAULICA, S.A.U.

144. STANLEY BLACK DECKER
IBERICA, S.L.U.

145. STAYER IBERICA, S.A.

146. TALENS ESPANA, S.A. (ROYAL
TALENS)

147. TEB BARCELONA, SCCL

148. TESA ASSA ABLQY, TALLERES
DE ESCORIAZAS.A

149. TESA TAPE, S.A.

150. TOYOTOMI EUROPE SALES
SPAIN, S.A.

151. UNECOL ADHESIVE IDEAS,
S.L

152. /33 ESPARNA, S.A.
153. VALVULAS ARCO, S.L.
154. VARO IBERICA BRICOLAGE, S.L.

155. VMD ESPANA AEROSOL
TECHNOLOGT, S.L.

156. WD-40 COMPANY, LTD

157. WEBER STEPHEN IBERICA,
S.R.L

158. WENKO HISPANIA, S.L.
159. WOLF GROUP, SAU
160. WOLFCRAFT ESPANA, S.L.



NUESTRAS MARCAS

fﬂﬂmﬂﬂa:- m [~ (el (pRghasaluris _}/ m _M

foaregttodo AkzoNobel

Pabrg y dipsfresh ALYCO (@me) [EFTHC agisron
ssoammaes v tex & Leeuom [TBeta kBostik BB pRiNOX

“““““““ UNIVERSAL

[ CATRALGROUP - ]

<Lty ;’(L"k M: .@ La Pajarita i ot Lollgg!
meot

Ciret @=wnen & Coprac YIP

forest- slyle o
Is E STOR PLANET
peLi[Home FELEREER ddanosa> .-lmlhv

CR@ ﬁg'ﬁ-}ggfﬁggﬂ ﬂRevetén TOLLENS cunCIaI Building rogerher
FUJITSU daitsu *;. " oupu-eaoR

-

ﬂ@ @ TELESCO @r\ipol.-io {JESPIROFLEX
FAC EIMFAREN' FEPRE FESTOOL FISKARS F1|;t fominava® Fontini @
@oarupodesa Bl desa

ASLAIK

"E N

eeeeeeeeeeeeeeeeee

Fort—:;>Fenix G=NEBRE Q

MEDID KAPFll:I

SALKI [esimessBNGRIFNSTINAC y /7 /M /L [T HG [ wf] (e

®carpena IFAM Garza @ NDEX [G7d) inofixX (IFEGA, Sl

@RED HEAD® V7 IZAR [FJOTUN QOJOVI) SUBA 'ARCHER (@35 Bestway

MIRKR. 3¢ .:i R Rayt ‘FCR Clegrand’ AN whcner

Laboratorios Rayl,s.a.
——

&2, Gardiun A Kps'

NOVAR -
T Gre [ Gvurco micer 2 B D
NORMA /a?gggu me ® nerpel’ pmmn.o MONTO MONA_Q, plastpvi

—_
png,%c flowar.| UHU owx QS quimose  Remcnesfsess
. BOSCH .*ROLSER ROMBULL @ 0 ﬁ,‘o&s erall%m L'L3 "weber

W %) SBM Schnelder ©@0 sentinel . A Slmon
HOBBY

<ol W vithal 2559 @ i Qifmera T soLrer e

—
FLAY SP® EiY) Standard Hidrsulica STANLEY. - (DEWALT 35 V(=

rrrrrrrrrrr

i FIXAT
ROYAL & TALENS . TITAN 6@(.,@, ELZSN 7ovoromi  unecol Ry

el PoweRPLUS [EEVT
GRDUP

& [ CESE Olive ot

3-EN-UNO.

@ ¥ m®w parco



JUNTA DIREC

ST

Arriba de izquierda a derecha: Carlos Martin, Olga Fuertes, Carlos del Pifial, Anna Areny v ifiigo Garcia.
Abajo de izquierda a derecha: Larraitz Larrafiaga, César Navarro, Juan Pedro Resino, Oscar Sinca y Marta Omedes.

PRESIDENTE
VICEPRESIDENTA
TESORERO

VOCALES

Carlos Martin
Olga Fuertes
Carlos del Piiial

Anna Areny

liiigo Garcia
Larraitz Larraiiaga
César Navarro
Juan Pedro Resino
Oscar Sinca

SECRETARIA GENERAL

STR

Marta Omedes

F EJECUT

Representacion AFEB
Internacionalizacion
Conocimiento del Sector

Formacion-Grupos de Trabajo
Potenciacion de marcas

ESG - Enviroment, Social and Governance
Relaciones Exteriores

Relaciones con la Distribucion

Estrategia, Marketing y Digitalizacion

Comunicacion

V0

COLABORADORES

Arriba de izquierda a derecha: Marta Omedes, Maria Soler, Susana Velasco, Marta Vifias y Mari Carmen Vilchez.
Abajo de izquierda a derecha: Alejandro Casero y Pedro Palay.

STAFF EJECUTIVO

Marta Omedes

Maria Soler

Susana Velasco
Marta Viiias

Mari Carmen Vilchez

COLABORADORES

Alejandro Casero

Pedro Palay

Direccion General
Adjunta Gerencia
Directora Club Export
Atencion al Socio
Facturacion

Coordinador contenidos digitales
Asesoria Legal



MEMORIA 2024

DATOS

INFORMES TRIMESTRALES DE EVOLUCION
DE VENTAS

) 0.0 ¢ @A

Como cada afio, AFEB ha elaborado los Informes Trimestrales
de Evolucion de Ventas, que recogen la evolucion de ventas de
los fabricantes en el canal especializado, generalista, tradicional,
online, profesional y exportacion e informan también de la
Tendencia Interanual (TAM).

Comparativa Ventas Fabricantes 3T 2024 vs 3T 2023

3000%

2735%

2000%

10.00%

000%

Exclusivo y gratuito para los socios de AFEB

INFORMES DE COYUNTURR EXPORTACION

Como cada afio, AFEB ha proporcionado a sus asociados, los
Informes trimestrales de coyuntura exportacion elaborados por
el Ministerio de Industria, Comercio y Turismo que describen
la situacion de la exportacion en los diferentes mercados
internacionales.

LEYENDA

W VALORACION

INFORMES DE SITUACION DE MERCADD
b8 0 8 A

AFEB ha elaborado este afio cinco Informes de Situacion de
Mercado, gracias a la informacion recogida en las encuestas
realizadas a las empresas asociadas sobre las tematicas de
maxima actualidad e interés, como pueden ser los aumentos
y disminuciones de ventas en cada canal, evolucion de las
exportaciones, roturas de stocks, incidencias y plazos de pago,
crisis de fletes y materias primas, previsiones de ventas, etc.

1.-¢Qué evolucién han tenide las ventas de su empresa en lo que llevamos de afio respecto al
mismo periodo del 20237
M musponses

@ Han aumentado en + del 20%
@ Han aumentndo entre + de un 10%
20%

Exclusivo y gratuito para los socios de AFEB

INFORMES DE PERCEPCION ECONOMICA

Con el objetivo de analizar la percepcion de las empresas del
sector del metal sobre la coyuntura econdmica del sector
y perspectivas de futuro, este afio hemos proporcionado a
nuestros asociados los 4 informes realizados en base a las
encuestas realizadas por Confemetal a sus 74 asociaciones
miembros, que representan en conjunto 220.000 empresas,
entre las que se encuentran las de AFEB.

o confemétal(

W17 2023
W27 2023
W37 2023
W4T 2023
miT 2024
m2T 2024
M 3T 2024 (PREV)

Estimacidn de la evolucién de las exportaciones y prevision para el
préximo trimestre



ESTUDIOS

GLOBAL HOME IMPROVEMENT REPORT

Como cada afio, AFEB ha ofrecido el “Home Improvement
Report”, a un precio bonificado, a todos sus asociados. Este
informe ha sido elaborado por HIMA (federacion de Mejora del
Hogar a la que pertenece AFEB) y analiza, en sus 300 paginas,
el mercado de mejora del hogar en mas de 60 paises.

DIY RETRILERS WORLDWIDE

Este afio, AFEB también ha proporcionado a sus asociados
el “DIY Retailers Worldwide”, Base de Datos elaborada por
HIMA (federacion europea de DIY a la que pertenece AFEB)
con informacion clave (como volumen de negocio, ubicacion
y datos de contacto) de 650 minoristas de bricolaje de todo el
mundo.

OTRA INFORMACION DE INTERES

NOVEDADES LEGISLATIVAS

Como en afios precedentes, AFEB ha informado a sus asociados
de las novedades legales mas significativas que han afectado a
las empresas en general y a las de nuestro sector en particular.

RESUMEN DE PRENSA

AFEB ha enviado diariamente a los socios una seleccion de
noticias de contenido econdmico, laboral o fiscal, que ha
considerado de interés para las empresas asociadas.

NEWSLETTERS HIMA

Desde mediados de abril del 2023, AFEB ha estado compartiendo
la informacion de interés sobre la actividad y evolucion
econdmica de los distintos paises que estan representadas en
esta federacion, concretamente, INHOA representa a Francia;
Hima Benelux representando a Bélgica, los Paises Bajos y
Luxemburgo; Made4Diy a lItalia; Beta al Reino Unido, y HHG
junto con IVG, representando a Alemania.

NEWSLETTERS EDRA-GHIN

Durante el afio 2024, AFEB ha estado compartiendo con sus
empresas asociadas las newsletters de EDRA (European DIY
Retail Association) /ghin (Global Home Improvement Network),
que han cubierto los temas de mas actualidad del sector en el
panorama internacional.

ghin
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MARKETING PUNTO DE VENTA
) 0 & & 6 414 iR 15

Estos grupos de trabajo, celebrados en Barcelona y Madrid
respectivamente, fueron liderados por Guillem Jubete, Key
Account Manager de Flower y Albane Roisin de V33.

Se trataron temas como las tendencias de consumo y la
omnicanalidad, las estrategias comerciales y su promocion,
la digitalizacion y tecnologia en el punto de venta, asi como
la sostenibilidad y experiencia de compra. Ademas, el grupo
de Barcelona contd con la ponencia de Marta Gabarro,
especialista en tendencias de marketing, que habld sobre la
generacion de demanda en el punto de venta.

INTELIGENCIA ARTIFICIAL
2 8 & & & 21 iR 22

En los grupos de trabajo de Inteligencia Artificial liderados
por Oscar Sinca, Director General de COMPO y Pablo
Velada, Director Adjunto de Aghasa Turis; realizados en
Barcelona y Madrid respectivamente, se trataron temas como
la introduccion a la IA Generativa, las aplicaciones de la IA en
empresas medianas de bricolaje, la compra y uso de “promts”,
entre otras cuestiones. Ademds, ambos grupos contaron con la
ponencia sobre A por parte de Luis Esteve Elfau, Co-founder
de Epsilon Formacion.

GRUPOS DE TRABAIO

LEYENDA

I cvPReESAS

W VALORACION

i PERSONAS

DIRECCION COMERCIAL
2 8 & & &\ b 41 iR 43

Estos grupos de trabajo, realizados en Barcelona y Madrid,
fueron liderados por Eva Maria (Henkel), Anna Areny (Ciret),
Mariano Pascual (Bralo) y Jesis Jimenez (Spax). Los
asistentes debatieron acerca de temas relacionados con la
situacion actual del mercado, las proyecciones futuras, la IA en
el mundo comercial, 1as estructuras comerciales, las estrategias
de venta, entre otros temas. Ademds, uno de los grupos conto
con la ponencia de Quim Riera, CEO de IMPLEMENTA, que
hizo una presentacion sobre la importancia del punto de venta.

A

DIRECCION GENERAL
2 8 & & & 17 iR 17

En los grupos de trabajo de Direccion General, celebrados en
Valencia y Madrid, fueron liderados por José Manuel Gonzélez,
Director General de REl y Gorka Urbieta, CEO de Arreguiy en
ellos se debati6 acerca de la situacion del mercado, la gestion
de personas, la inteligencia artificial, entre otras cuestiones.




ADMINISTRACION BACK OFFICE
) 0 & & 6 11 iR 13

El grupo de trabajo de Administracion Back Office, que se
celebré en Madrid, fue liderado por Vanessa Ruiz, Customer
Services & Office Manager de WD40'y en este se debatio acerca
de las facturas electronicas, la gestion de procesos, la gestion
de equipos, entre otras cuestiones.

Ademas, el encuentro contd con la ponencia de Carlos Prades
y Santiago Santorcaz, del grupo Aitana, que dieron una charla
sobre las posibilidades de colaboracion.

VENTA E-COMMERCE
. 0.0 0 0 11 15 ifh 26

Los grupos de trabajo de Venta E-commerce, liderados por
Javier Botello, Responsable del canal online y la gestion
del dato de Aghasa Turis y Joan Bonmati, Director Comercial
de Cintacor, fueron realizados en Barcelona y Madrid
respectivamente y en ellos se abordaron temas relacionados
con el canal retail y los marketplaces. Ademas, el grupo conto
con la participacion de Fernando Maudo de Kiabi, que dio una
charla sobre la importancia creciente del canal online.

10

KAM
2 0 6 & 6 b1 18 i@ 26

En los grupos de trabajo KAM, liderados por Albert Grifol,
Key Account Manager Spain de Husqvarna Group y Juan
Pedro Resino, Director Comercial de Wolfcraft, celebrados
en Barcelona y Madrid respectivamente, se abordaron temas
sobre las ventas online, la situacion del mercado, la gestion de
grandes cuentas, etc.

Ademas, el grupo de Barcelona conté con la ponencia de Quim
Riera, de IMPLEMENTA DIY. Mientras que el grupo de Madrid
contd con la ponencia de Pau Naharro de NEOPRO.

ACCIONES DE LOBBY

COMISION HOME INDEX

AFEB ha participado este afio en la Comision creada por
HIMA (federacion de asociaciones de Mejora del Hogar a la
que pertenece AFEB en representacion de Espafa y Portugal)
para hacer un seguimiento del Home Index (calificacion de los
proveedores en funcidn de si son mas o menos sostenibles) y
trabajar en una estandarizacion de criterios que sean objetivos.

SCOPE 3

AFEB también ha participado este afio en el el Scope 3
(emisiones de efectos invernadero que se producen en la cadena
de suministro e impactan en la huella de carbono de nuestros
clientes) liderado por EDRA-GHIN, en el que se estd trabajando
en el desarrollo de una propuesta comun de solicitud de datos
ESG por parte de la Distribucion a los fabricantes.



ACCIONES DE CO-BRANDING

ENCUENTROS CON LA DISTRIBUCION

ENCUENTRO CON UNIFERSA

) 0 8 0 o ¢ I 51 il 69

El encuentro con Unifersa ofrecid una presentacion de la
compafiia por parte de sus maximos responsables; una visita
guiada al almacén e instalaciones y una comida de networking,
gentileza de Unifersa.

FACILITADOR DE CO-BRANDING k1 10

Por tercer afio consecutivo, hemos organizado este servicio que
tiene por objetivo facilitar las relaciones de co-branding entre
los asociados. Esta accion es bianual y se lanza a través de un
formulario donde los socios pueden indicar con qué empresas
les gustaria hacer alguna colaboracion y su tipologia.

POTENCIACION DE MARCAS

MI HOGAR MEJOR - MHM
) 0.0 ¢ gke I 16

Este afio hemos continuado con la sexta edicion del proyecto
Mi Hogar Mejor (MHM) de AFEB para promocionar las marcas
de los asociados con la ayuda de los influencers mds TOP del
sector.

Estos han sido los datos principales del proyecto:

- Mas de 300 proyectos DIY con 20 influencers top en DIY
- 20M+ views en Youtube

- 800K+ Likes

- 60K+ Comments

- 19K+ visualizaciones mensuales en Pinterest

MI
m HOGAR
l_ mgor

www.mihogarmejor.com

AYUDAS A LOS DAMNIFICADOS

POR LA DANA

Desde AFEB hemos hecho una aportacion dineraria de
10.000,-€ que ha ido destinada a los empleados de nuestras
empresas asociadas que se han visto afectados por la DANA,
coordinando ademas las acciones de solidaridad realizadas
por nuestras empresas asociadas, que hemos concretado en
tres lineas de actuacion:

1. Donaciones econdmicas directas a los empleados de
empresas asociadas que se han visto afectados.

2. Donaciones en material a todos los afectados.

3. Ayudas destinadas a la recuperacion de los distribuidores
afectados.
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PROVEEDORES DE SERVICIOS RECOMENDADOS

Este afio hemos continuado completando el Catdlogo de
Proveedores de Servicios Recomendados (PSR) por AFEB, con
la inclusion de nuevas empresas.

Todas las empresas que forman parte de nuestro Catalogo han
sido avaladas por un minimo de dos de nuestras empresas
asociadas, por lo que tienen el Sello de Calidad AFEB vy,
ademds, ofrecen descuentos en sus servicios para nuestras
empresas asociadas.
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OTROS COLABORADORES - AFEB BENEFITS

En nuestra pagina web se encuentra una seccion dedicada a
“Otros Colaboradores — Exclusive Benefits”, en que se incluyen
empresas (cadenas de hoteles, escuelas de formacion, etc.)
que ofrecen condiciones especiales y descuentos a nuestras
empresas asociadas.
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Hoteles Hoteles Hoteles Soluciones Turismo
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Escuela de
Negocios
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ECONOMIAS DE ESCALA

NUEVD SERVICIO DE LICITACIONES

Este afio hemos puesto en marcha un servicio de informacion
a las empresas asociadas sobre licitaciones de todas las
administraciones publicas. Las diferentes administraciones
publican decenas de concursos cada semana para
aprovisionarse de productos potencialmente fabricados por
nuestras marcas, y desde AFEB creemos que este escenario
abre una nueva via de negocio para muchas empresas. Desde la
asociacion facilitamos informacion diaria sobre los concursos
potencialmente interesantes para nuestros socios.

L]

L

NUEVO SERVICID DE ASESORIA EN CONTRATOS DE
LA DISTRIBUCION

En AFEB hemos lanzado un Nuevo Servicio de Asesoria Juridica,
pensado esencialmente para asesorar en todo lo que atafie a los
contratos con la distribucion.

Este nuevo servicio ofrece un acompafiamiento y asesoria para
la correcta interpretacion y aplicacion de los contratos con los
distribuidores.
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FORO DE INVIERNO

El Foro de Invierno que, como siempre coincidi6 con la
Asamblea General de AFEB, sirvio para repasar el primer afio
de mandato de Carlos Martin y presentar la estrategia de la
asociacion para los proximos afios, en que AFEB aspira a crecer
como marcay nuamero de socios “para ser la asociacion en la
que hay que estar”.

El encuentro contd con dos momentos destacados, el analisis
de la coyuntura econdmica del sector y la mesa redonda en que
se abordaron los principales retos del 2024.

FORO DE VERAND
“20 ANOS CONSTRUYENDO JUNTOS”

angys

El11 dejulio tuvo lugar el Foro de Verano, 20 afios construyendo
juntos, en el centro de estudios IESE de Barcelona.

El Foro contd con la ponencia estelar del profesor de IESE
Javier Zamora, que arrojo luz sobre la Digitalizacion que viene
y todo lo que rodea a la IA con una master class.

Durante el encuentro también se analizaron los resultados de
la Encuesta de Situacion de Ventas, que los asistentes habian
respondido en el mismo Foro y tras el almuerzo-networking,
tuvo lugar el UpDate AFEB, en que distintos responsables
de la Asociacion (en su mayor parte miembros de su Junta
Directiva), informaron sobre las principales novedades en los
servicios que AFEB ofrece a sus asociados.

VISION DE FUTURD / DESRRROLLO DE EMPRESA

CELEBRACION 20 ANIVERSARID DE AFEB

El Foro de Verano culminé con la celebracién del 20
aniversario de AFEB, en |a Torre de los Leones de Barcelona,
que conto con la asistencia de 166 personas, en representacion
de las empresas asociadas y de otros participes destacados del
sector que han contribuido a que AFEB se haya convertido en la
asociacion que es a dia de hoy.

Importantes miembros de la distribucion nos acompafiaron en
esta noche tan especial, en que contamos con la presencia de
los maximos responsables de organizaciones como: Bauhaus,
Bigmat, Bricogroup, Coinfer, Elhis, Elektro3, Factor Pro,
Ferbric, Fesmes Suministres, NCC, Neopro, Servei Estacid,
Unifersa y Unirep.

Acudieron también al evento las instituciones mas emblematicas
del sector como: AECOC, Eurobrico (que ademds era
patrocinador del evento) Fundacién Txema Elorza, Gremi de
Ferreteria y AFME.

La velada dejo instantes muy emotivos, como el momento en
que los presidentes de honor de AFEB (anteriores presidentes)
Jesiis Gonzalez, César Navarro y Joaquim Garcia, recogieron
un galardén en reconocimiento de su labor, o cuando Marta
Omedes (directora general de AFEB) recibié un boligrafo
Montblanch en reconocimiento por sus 20 afios al frente de la
asociacion.

AFEB quiso también rendir homenaje a todos los miembros de
anteriores Juntas Directivas y empresas fundadoras de AFEB.

El evento dej6 momentos de gran emocion y sirvi6 para
conmemorar las dos décadas de actividad de AFEB,
asociacion nacida en 2004 de la mano de unas pocas empresas
que sofiaron con crear una asociacion en la que compartir
inquietudes y conocimiento.




WEBINARS
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OPTIMAP. LA NUEVA APLICACION DE
SECTORIZACION COMERCIAL

) 0 0 o ok @ noscaee b8 12 i@ 12

Innoscape llevé a cabo un webinar para presentar su nueva
aplicacion de sectorizacion comercial simplificada: OptiMap,
que es de uso gratuito para los socios de AFEB.

LA REVOLUCION DEL SEGURD DE CREDITO.
ATLAX 360
) 0.0 0 ¢ oTLoX M 5 iS5

Atlax 360 ofrecié un webinar sobre “La revolucion del seguro
de crédito”, donde presentd su plataforma Yndika, solucion que
ofrece cobertura, flexibilidad y ahorro en seguros de crédito.

SOSTENIBILIDAD, IRHNSICI[]N ENERGETICA
Y TRANSFORMACION DIGITAL

SAFME I 14 i@ 24

AFME ofrecié un webinar en el que desgran6 la Actualidad
Normativa del Sector. Se inform¢ sobre las novedades mas
importantes en materia de Sostenibilidad, como la legislacion
de envases, o la restriccion de sustancias.

¢TE PREOCUPA EL HOME INDEX DE LEROY MERLIN?
2 0 8 0 o ¢ da, 1 70 iR121

AFEB organizd un webinar sobre el Home Index de Leroy Merlin,
en que los principales responsables del distribuidor, explicaron
en qué consiste esta iniciativa y trataron de resolver todas las
dudas surgidas durante el encuentro.

COMO CONVERTIR TRAFICO EN VENTRS EN 15
MARKETPLACES

108 8 ¢0%¢ @oronsteed 817 il 8

Durante la sesion se desvelaron las claves para disefiar la ficha
de producto perfecta para maximizar las ventas, se explord
en detalle la estructura ideal de un catalogo de productos y
Se compartieron trucos y consejos practicos para optimizar la
visibilidad y la conversion de fichas de producto.

GANAR AMAZON DESDE LOS DATOS
) 8 & & Ghe bt 45 i@ 5

En este Webinar se ensefid a pilotar un negocio en el marketplace
desde los datos. Se mostraron donde estan, como bajarlos y
codmo sacar oportunidades e insights del cruce de data de sus
diferentes plataformas.
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APLICACIONES PRACTICAS, SENCILLAS Y BARATAS

DE LA IR PARA TU EMPRESA

o®
1.0, 8 SN 015H- bet 14 im 25
Este webinar hizo un repaso de las cinco aplicaciones de la IA de
diferentes dmbitos (herramientas para facilitar la gestion contable,
generacion de imagenes, generacion de videos, generacion de voz

y generacion de presentaciones en PPTX) que, de forma barata y
sencilla, pueden ser incorporadas por las empresas.

TENI]ENFIHS Y NOVEDADES EN COMERCIO
ELECTRONICO
) 0 & & k¢ seocuen g 3 i 4

En este webinar se explicaron los nuevos retos regulatorios en
la Informacidn de producto para la venta.

TALLER GRUPAL INTELIGENCIA ARTIFICIAL
.88 8 ¢ ¢ i bt 12 i@ 12
Este taller ayudo6 a conocer la aplicacion de la IA Generativa en

Empresas de Bricolaje, contando con una parte tedrica y una
dindmica de grupo.

CUMPLIMIENTO DE LA NUEVA NORMATIVA DE ENVASES
'8 8 o @\ v © I 55 il 84

Este afio se han llevado a cabo dos webinars, de la mano de
AMBIENVASES, sobre la nueva normativa de la Responsabilidad
Ampliada del Productor, con el objetivo de explicar y aclarar las
multiples dudas relativas a productores y fabricantes.

LA FACTURA ELECTRONICA
) 6 6 & 6 ounue 8414 iR 18

La factura electronica ya es una realidad y todas las empresas
deberdn adaptar sus sistemas informaticos para cumplir con
esta nueva normativa. En el Webinar se explicaron los requisitos
del software de facturacion, los diferentes plazos legales, y
algunas soluciones.

NUEVAS OBLIGACIONES DEL REGLAMENTO DE
SEGURIDAD GENERAL DE LOS PRODUCTOS

secoc o bd42 iRa2
En el webinar se revisaron los aspectos esenciales y cuestiones
mas sensibles del Nuevo Reglamento de Seguridad General de
los Productos, ademds de los requerimientos de informacion
de producto que se deben proporcionar, para el canal de venta
fisica y a distancia.



CLUB EXPORT "=~ bt 25

Club Export ofrece una serie de ventajas significativas a
las empresas exportadoras a través de las tres dreas de
actuacion: conocimiento de mercados internacionales,
profesionalizacion de la internacionalizacion y sinergias en
la prospeccion y comercializacion. Cabe destacar la valoracion
positiva de las oportunidades de negocio en nuevos mercados,
la red de contactos y networking entre compaiiias, asi como la
participacion conjunta en ferias.
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Nuevos miembros Club Export:
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BARCELONA, 13 DE FEBRERD

Durante el encuentro se presentd el calendario 2024, se habld
sobre la Feria Eisenwarensemmess de Colonia y se propuso un
Seminario Internacional.

MADRID, 9 DE ABRIL

Enlajornada se abordaron las nuevas Iniciativas del Club Export
(Nuevos webinars formativos, Expoferretera, Grupo Whatsapp,
Informes HIMA) y se habld sobre la Presentacion New Global
Intelligent (Oportunidades mercado marroqui).

BARCELONA, 14 DE OCTUBRE

Se habl¢ sobre las proximas actividades y eventos del Club y
contaron con la ponencia de Roberto Barros, Director Internacional
de la Cambra de Comerg de Tarragona y experto en Exportacion
a Africa. Se finalizo la jornada con un ejercicio de networking
enfocado en la Colaboracion y Sinergias en la Exportacion.

BARCELONA, 25 DE NOVIEMBRE

Se exploraron los mercados africanos y latinoamericanos y
se dieron a conocer los resultados del Gltimo estudio Home
Improvement Retail Worldwide 2024.

BARCELONA, 16 DE DICIEMBRE

Se presento el balance del 2024 y se defini6 el plan de accidn
y proyectos claves para 2025, entre los que se encuentra la
mision Comercial a Africa.
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EXPORTAR SIN FRACASAR: REFLEXIONES
ESTRATEGICAS

Los participantes conocieron, de la mano de Albert Campi;
experto en Estrategia Empresarial, Internacionalizacion y coach
estratégico; qué opciones de colaboracion empresarial existen
y las claves de éxito de un proyecto de colaboracion en el
ambito internacional.

LA COLABORACION ENTRE EMPRESRS, UNA FORMA
DE COMPETIR EN MERCADOS INTERNACIONALES

Christian Liepert, consultor especializado en el desarrollo y
la internacionalizacion de empresas, nos desveld como llevar
a cabo un proceso de reflexion interna previa a dar el primer
paso en exportacion para estar preparado y definir una buena
estrategia internacional.

COMO SER MAS EFICIENTE EN LA EXPORTACION

Nuevamente Albert Campi, ayudo a los asistentes a marcarse
objetivos de exportacion y a conocer qué KPI's deberiamos
tener identificados y como medirlos.

Por primera vez en Club Export, se consigue la participacion
de cuatro empresas: Brinox, Imcoinsa, Quiadsa y Stayer a
través de un stand conjunto de Club Export en el evento mds
importante de Latinoamérica: Expo Ferretera.



CONTACTA
AFEB

Sede Barcelona:
Av. Diagonal 477, 12% B 08036 - Barcelona
Tel: 93 410 23 34

Oficina Madrid:
Principe de Vergara 74-5% planta 28006 - Madrid
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