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Fuentes: eMarketer, Statista, OC&C, Deloitte, Forrester, McKinsey, Accenture

Marketplaces es el canal 
principal de ventas online y sigue 
ganando cuota año tras año.

 Oportunidad de mercado

2 de cada 3 ventas online son en Marketplaces (Amazon 50% en España)

  Áquí puedes ver la presentación entera: Domina los Marketplaces del futuro: IA, automatización i crecimiento exponencial
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# % ventas Potencial pymes Comentario 

1 Amazon.es 48% ⭐⭐⭐ Líder en todas las categorías. 1/3 del volumen es de pymes.

2 AliExpress 14% ⭐⭐⭐
Fuerte en moda, hogar y electrónica barata. Muchos pequeños 
vendedores.

3 El Corte Inglés 8% ⭐ Creciendo en moda y hogar. Pocas pymes aún activas.

4 Miravia 7% ⭐⭐⭐ Gran crecimiento con marcas pequeñas e influencers.

5 PcComponentes 5% ⭐ Electrónica dominada por el operador.

6 Carrefour 4% ⭐⭐ Alimentación y hogar. Modelo híbrido aún limitado.

7 Decathlon 3% ⭐ Líder en deporte, pero el marketplace es mínimo.

8 Fnac 3% ⭐⭐ Electrónica y cultura. Algunos operadores terceros.

9 eBay 2.5% ⭐⭐ Alta presencia de autónomos y productos de segunda mano.

10 Zalando 2.5% ⭐ Moda y calzado gestionados por grandes marcas.

Marketplace

Fuentes: Statista, CNMC, JungleScout, EcommerceDB, eMarketer

Amazon 
gran destacado 
con 1 de cada 
2 ventas en 
Marketplaces

 Oportunidad de mercado

Ranking Marketplaces en España en 2026



40% de las ventas en 
Amazon son de Pymes



DONDE ESTÁN LOS CLIENTES

Tus compradores ya están allí: 

únete al canal donde compran.

CONFIANZA TRANSFERIDA

Tu marca hereda la credibilidad de 

Amazon desde el primer día.

LANZAMIENTO MÁS RÁPIDO

Comienza a vender en semanas, 

sin procesos comerciales largos.

LOGÍSTICA YA INTEGRADA

Delega la logística a Amazon

(FBA – Fulfillment by Amazon).

ALTA VISIBILIDAD ONLINE

Los usuarios buscan productos 

directamente en Amazon, no en 

Google.

ACCESO GLOBAL FÁCIL

Vende en nuevos países sin 

estructura local ni inversión 

elevada.

 Oportunidad de mercado

Por qué incluir Amazon en tu estrategia Direct to Consumer



RecomendadoRiesgo Empresas grandes

● Actualmente el 10% de las Pymes españolas utilizan este modelo
● Se estima que 30-40% lo utilicen en 2030
● Las marcas que dan el paso antes tendrán ventaja competitiva en posicionamiento, datos y rentabilidad.

 Oportunidad de mercado

¿Qué modelo de venta en Amazon te da más control y rentabilidad?



Quienes somos
Dale al PLAY y descubre en 3 min. nuestra fórmula para escalar Pymes en Amazon en 2026

https://koaecom.com/


Quienes somos
Los expertos detrás de Koa Ecom



Algunas de las marcas que hemos ayudado a crecer:

Quienes somos

Nos avalan los grandes resultados obtenidos con decenas de marcas satisfechas

Somos partner oficial de Amazon > ver aquí

https://advertising.amazon.com/partners/directory/details/amzn1.ads1.ma1.6iporvbjvz9qea1f2dk1bu8so/KOA-ECOM-LLC?sref_=user


Cómo trabajamos
Hemos desarrollado una fórmula pionera: Amazon Boost® de 5 pasos (modelo seller)



Cómo trabajamos
Cómo maximizar ventas y margen sin ser el más barato ni el nº1 de la categoría

Optimizamos cada fase del funnel con acciones medibles con estrategias que impulsan 

métricas clave en cada etapa del user journey. 
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Cómo trabajamos
Catálogo de servicios: Amazon Full Service



Cómo trabajamos
Diseñamos cratividades que convierten

https://koaecom.com/creatividades/


 ¿Próximo paso?

Hablemos 30 min y valoramos juntos tu caso

En esta llamada descubriremos:

• En qué punto está vuestra presencia actual en Amazon
• Qué oportunidades reales existen para escalar como marca
• Qué modelo encaja mejor con vuestros objetivos y recursos
• Cómo sería un posible plan de acción personalizado

Duración: 30 minutos

Sin compromiso, orientado a aportar valor desde el minuto 1

Joan Cornet

Co-CEO de Koa ecom
8 años en el equipo Global 
de eCommerce de Nestlé



EXPERTOS EN AMAZON
https://koaecom.com

https://koaecom.com/
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