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ar a2 las empresas a conocer y aprovechar 1as

idades que |los grandes marketplaces en Internet

les brindan para potenciar sus ventas a consumidores y
empresas tanto en el mercado local como para I3
exportacion internacional de sus productos

*Someone who is “Brainy” is clever and good at learning
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una de las tiendas mas grandes del mundo




Volumen de productos™ a la venta por marketplaces

5=48 Millones
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403 Millones
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~ Amazon America:

e 200 Millones usuarios Unicos
e 155 Millones en amazon.com

EO)

e 180 Millones usuarios Unicos
« 9 Marketplaces locales
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http://amazon.com

Evolucion de Audiencia Amazon EU5
Dic 2020/2021

Diciembre 2020 86.6 Diciembre 2021 86,7
C 80,1

762 781 77,7

26.112 §26.632 §31.707 § 27.416 § 44.118

FR ES IT DE UK FR ES IT DE UK

28.144 §29.305 §31.848 } 27.998 § 44.138

O % Cobertura Poblacién Digital
b "~ Usuarios Unicos mes (000)

Fuente: ' comscore .
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Top 10 Retailers

O % Cobertura Poblacion Digital
"l Usuarios Unicos (000)

amazon

AliExpress

Amazon Alibaba El Corte Inglés Wallapop  Carrefour Apple Lidl Leroy Merlin  Inditex eBay Zalando

Total Poblacion Digital en
| Espafa Dic. 2021: 36.607M
Fuente: M comscore Diciembre 21. Top 10 Retailers
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Amazon, modelos de negocio

Marketplace
(3P)

Vender a través de

Amazon Marketplace

- Plataforma de Servicios (Seller Central).

- El”Seller” es quien vende el producto al consumidor final.

Amazon cobra fijos y comisiones de venta.

- El Seller decide el modelo logistico. Propio o FBM -
Fullfiment by Merchant) o Amazon FBA - Fullfiment by
Amazon).

- En FBM el Seller decide el plazo de entrega trabajar bajo
pedido o Dropship.

- Total control sobre los precios.

- El seller se ocupa del Marketing.

- Plataforma Abierta.

- Amazon Business: |o plataforma B2B de Amazon .

(1P)

Vender a Amazon

Amazon
Private

Amazon Retail

Vendes 3 Amazon tu producto. “Vendor” (Vendor
Central) como a cualquier Retailer.

Se trabaja con precio mayorista y PVPR.

Amazon vende al cliente final el producto.

Logistica 5 cargo de Amazon con necesario envio de
stocks.

Los pedidos los realiza en algoritmo de Amazon.
Pequenos pedidos.

No es compra garantizada.

El Vendor se ocupa del Marketing.

Por Invitacidn. .
brainy

Private . los marcas blancas y = commerce

exclusivas de Amazon. (Suppliers)



Relevancia de los Textos
(Titulos, Caracteristicas, Descripcion)

Disponi.bilid'élc'i

(Histérico del Stock)

B Velocidad de Ias veritas
‘ '.:. ::. .-.: "...
® : : |
el Factores
Logistica""-.__ l:ﬁdif’ eCtbS

Reviews
(NUmero y Puntuacion)

Imagenes  A4/store

Precio

. Factores
Directos

" Promociones
g
| §

' Publicidad
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Variables del algoritmo
para la indexacion vy el
pnosicionamiento en los
resultados organicos del
buscador de Amazon
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Awareness

Fidelizar Nuevos
Clientes

Recoger tu
Demanda

Listo para
Vender

g
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Soluciones

(Funnel)
Audiencias

e Clusters consumo
e DSP Link Out
« Publisher Services

«Estilos de Vida
«Demographics
e Audiencia Similar(Look-alike)

» DSP Display & Video
» Remarketing Brand
» Remarketing Product
» Product Sampling

«Remarketing Similar
*In-Market & Lifestyle
« Audiencia Similar (Look-alike)

e DSP Link-In

* Display

» Sponsored Brands
» Posts

«Keywords & Brands
Remarketing
«Categorias

e Audiencia Contextual

=D

» Store

» Sponsored Brand Store
» Sponsored Products

» Sponsored Display

*Shopping Insights
» Product Pages

’ e Interest/Views
. Categories

» Sponsored Products
» Sponsored Brands
» Contenido A+

eProductos (Asins)
eProduct Views

«Keywords de BUsqueda

«Buybox
eLogistica y Stock
«Optimizacion SEO
«Catalogo

« Reputacion

e Account Management
« Rentabilidad
« Canales,

=

;On Advertising Playbook

KPl's

» Cobertura

» Usuarios Unicos

» Impresiones

» Tasa de Finalizacion

«CTR
Visitas P3gina Detalle
«Anadir a la Lista

«Visitas P3gina Detalle
«CPDPV (Detail Page View)
«Anadir al Carrito

CTR
«CPC
«Product Views

«ACOS
«ROAS
«Unidades Vendidas




COMO SOMOS

Una consultora”boutique”.,

« Que trabaja para un reducido y seleccionado numero de proyectos al ano.
e Proyectos que debemos “VER":

- Viables: productos demandados en los marketplaces on line

- Escalables: en catdlogo y mercados

- Rentables: con margen en el escandallo de costes de canal y consultora.
« Combinando talento experto vy tecnologia.

b brainy
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Equipo Especializado Tecnologia Externa y Propia

brainy
«“e commerce
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Brainy Commerce cualifica para el

Amazon Advertising Partner
Network (Sep 2021)

Brainy Commerce helps
1] 2 .
» Dcoop expand their audience
= with Sponsored Display

Lynwhing oo Awioan e

Amazon Advertising Foundations
Certification - Spain

Logros y Certificaciones con Amazon

Unica agencia Espanola en el
Summit Blackfriday/Navidad 2021

(Nov. 2021)

Cumbre de |2 temporada de
compras: Cansejos rapidos para
una publicidad mas eflcaz

Inetach des e

Cugwrile de lus Rivas

S Y

Caso de éxito “DCOOP” en
Amazon Ads Global
(Dic 2021)

Terminado

Certificacion de campanas de Amazon  Certificacion Fundamentos de Anuncios
DSP - Espana

Patrocinados - Espafia

Elegidos como especialistas en Data.
Cumbre virtual para el Prime Day 2021
(Junio 2022)

Con la participacidn de

EVENTO EN VIVO
Planea. Prepara. Prime Day.

7-8 de junio, 2022
9:00 AM - 12:00 PM

amagonads

amazon ads
N/
Verified

Obtencion de la Certificacion de

Amazon Ads Verified Partner pa rtner
(Mayo 2022)

Campieied
Amazon Advertising Campaign
A s “ Q5 { Q

Planning Certification - Spain Sizmek Ad S
00 Decernber 30, 2021 V

Dacern

certification
Certificacion Amazon Retail for
Advertisers - Esparia

* El 80% de los equipos de cuentas de Brainy Commerce tiene todas las Certificaciones disponibles de Amazon actualizadas


http://https://advertising.amazon.com/library/case-studies/brainy-commerce-dcoop

PLATAFORMAS Y TECNOLOGIA

amazon amazon

« Plataformas Externas o
amazonadvzﬁrtlsn ng
- Ar.nazon: Vendor Centra.l, Seller Centrgl, Ad\/er.t}smg AllExpress @ mercado
- Aliexpr Mer Libre: Onboarding, gestion, Ads .
- Plataformas Externas: Product Research, Keyword J5 JungleScout 53k Helium 10
Research, Listing Optimization, Operations, Analytics, @ Keyword Tool Feedback [}
Reviews, otros... @ epinium |L) LENGOW

» Tecnologia de Bl Propia

- BAIP (Brainy Amazon Information Platform).

-
- Data e Insights de Amazon *'--""“'miill\i@
- Lo plataforma de Business 4 10"1
= hij “m ® O

Intelligence de Brainy




baip

Brainy Amazon Information Platform

La plataforma de Insights
del nuevo retail de Brainy

b brainy
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baip =

% premium

La solucmn completa para grandes cuentas

vendedor - marca - anunciante - mercado
Servicios de data e -@
% buybox
insights de mercado Seguimiento de precios y vendedores

para vendedores en

* reviews

Control de reputacion, preguntas y opiniones

@ market

Evolucion de mercados en Marketplaces

marketplaces




bﬂip '!"mark?

Evolucion y seguimiento trimestral de las
categorias y subcategorias o

pasillos en amazon.es



http://amazon.es

Servicios en Amazon

brainy brainy brainy

ONALYSIS ON(EOARDING ®GOMMUNICATION
X L&t
DL
1 Auditoria Previa 4. Apertura Canal (Retail-1P) en  10. Store.
Producto. Corey Fresh. 11. Contenido A+.
2 Business Case 5. Set Up Account (Seller) 12. Internacionalizacion Contenidos.
Vendedor 6. Creacion/Optimizacion de 13. Advertising SEM
3. Insights de mercado. Catalogo. 14. Advertising DSP
Estudio Completo /. Internacionalizacion Ventas.
Categoria. 8. Retail management.

9. BAIP Premium. Daschboard
(vendedor+marca+anunciante) U
brainy commerce
18
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iGRACIAS!

Miguel de Reina

CEO - Founder

miguel@brainycommerce.com
www.brainycommerce.com
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